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Анализ текущей ситуации и выработка алгоритма 

по выводу и реализации нового продукта на новый 

рынок

Цель работы



ФСО РФ, сотрудничаем с 1996 года по настоящее время.
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ФСБ РФ, сотрудничаем с 2008 года по настоящее время.

МВД РФ, сотрудничаем с 1999 года по настоящее время.

Росгвардия, сотрудничаем с начала образования по настоящее время.

ГК «Росатом» сотрудничаем с 2016 года по настоящее время.

ГУП «Московский метрополитен» сотрудничаем с 2018 года 

по настоящее время.

ПАО «Транснефть» сотрудничаем с 2018 года по 

настоящее время.
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МАЛОГАБАРИТНЫЕ

ИЗДЕЛИЯ

ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНЫЕ

КОМПЛЕКСЫ

СТАЦИОНАРНЫЕ ИЗДЕЛИЯ

УНИВЕРСАЛЬНЫЕ

ИЗДЕЛИЯ

НОСИМЫЕ ИЗДЕЛИЯ

АВТОМОБИЛЬНЫЕ

ИЗДЕЛИЯ
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Снижение прибыли предприятия
Высокая стоимость разработки и 

производства опытных образцов

Короткие сроки поставки Сезонность

ПРОБЛЕМА
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Определение причин проблемной ситуации
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ЗАДАЧИ ПРОЕКТА

Увеличить прибыль предприятия

Осуществлять заключение 

контрактов со сроком реализации, 

учитывающим интересы АО 

«КОБРА»

Обеспечить равномерную загрузку 

производственных мощностей

Увеличить количество выпускаемой на 

рынок продукции

Применить в работе полученные в ходе 

обучения знания
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3-х уровневая модель предприятия АО «КОБРА»

Цепочка создания ценности АО «КОБРА»
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АНАЛИЗ ПОРТФЕЛЯ ТОВАРОВ
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АНАЛИЗ ПОРТФЕЛЯ ТОВАРОВ

Матрица БКГ

Матрица Ансоффа
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Жизненный цикл продукта
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Анализ маркетинговой смеси 4P/4C
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Анализ рынка БРВУ по модели пять сил Портера
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STEEP анализ
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SWOT анализ
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Анализ маркетинговой смеси 4P/4C

комплекса «МЕТЕЛЬ»
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Анализ рынка блокираторов сотовой 

связи по модели пять сил Портера и 

определение ЖЦТ
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STEEP анализ
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SWOT анализ
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План-график реализации проекта
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Анализ поля сил Курта Левина
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Риски проекта

Недостаток ресурсов

Появление дополнительной 

конкуренции

Увеличение заказов от основного 

пула заказчиков

Качество работы привлекаемых на 

аутсорсинге компаний
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Планируемая экономическая эффективность проекта

Затраты:

Разработка опытных образцов — 900 часов

Сопровождение проекта — 900 часов

Разработка рекламных материалов — 40 часов

Себестоимость производства опытных образцов — 2 667 960,43

Производство рекламных материалов — 57 000 рублей

Организация опытной эксплуатации изделий — 93 500 рублей

Трудовые затраты — 940 ч/ч, 533 136,4 руб.

ИТОГО общие затраты на реализацию проекта — 3 351 596,83 руб.

Рассматривается реализация следующих проектов:

1. Проект для ИК-2 (УФСИН России по Орловской области) минимальная стоимость

— 8 030 440 рублей

2. Проект для ИК-1 (УФСИН России по Костромской области) минимальная

стоимость — 30 393 397 500 рублей

3. Проект для ИК-1 (УФСИН России по Тамбовской области) минимальная стоимость

— 21 562 200 Рублей

4. Проект для ИК-8 (УФСИН России по Оренбургской области) минимальная

стоимость — 44 986 750-00

5. Проект для СИЗО-3 (УФСИН России по Оренбургской области) минимальная

стоимость — 34 971 525-00



Спасибо за внимание
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